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เรื่อ​ง เสริม​วุฒิ​ สุวรรณ​โรจ​น
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ราย​ละ​เอี​ยด

ประวัติ​ความ​เป็น​มา 

            ดวย​ระยะ​เวลา​ไม​ถงึ​ 10 ปี​ คณุ​เสรมิ​วฒุิ​ สวุรรณ​โรจน​ ผู​เป็นตน​กาํเนิด​เฉากวย​ชา​กงั​ราว​ แหง​เมอืง​กาํแพง

เพ​ชร​ ได​สราง​ชื่อ​เสียง​เฉากวย​จน​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ โดย​มี​ตัวแทน​จัด​จําหนาย​ไป​ทัว่​ประ​เทศ​ รวม​ทัง้​ยัง​เป็น​ที่

ยอมรับ​มากกวา​เฉากวย​ราย​อื่นๆ​ ใน​ปัจจุบัน​ดวย​จุด​เดน​สําคัญ​คือ​การ​สราง​แบ​รน​ด อยาง​เป็น​ระบบ​ทัง้​ยัง​อาศัย​การ

ลงแรง​มากกวา​การ​ลง​ทุน

            อดตี​คณุ​เสรมิ​วฒุิ​ คอื​เจา​หน าที่​ขบั​รถยนต​ของ​สาํนักงาน​การ​ศกึษา​นอก​โรง​เรยีน​ (กศน.​) กาํแพง​เพ​ชร​ ซึ่ง

ทําให​มี​โอกาส​เดิน​ทาง​ไป​ยัง​ที่​ตางๆ​ ดวย​เหตุ​น้ี​เอง​ทําให​คุณ​เสริม​วุฒิ​ได​มี​โอกาส​เห็น​สินคา​ตางๆ​ มากมาย​และ​เกิด

ความ​คิด​ที่​จะ​ซื้อ​สินคา​ติด​ไม​ติดมือ​เพื่อ​นํามา​จําหนาย​หา​ราย​ได​จุนเจือ​ครอบ​ครัว​ ไม​วา​จะ​เป็นการ​ขาย​เฟอร​นิ​เจอร​

ขาย​บาน​เรือน​เกา​ เรียก​วา​อะไร​ที่​ทําได​ ทําแลว​ไม​ผิด​กฎ​หมาย​ จะ​ทําทุก​อยาง​ จน​สามารถ​เก็บ​หอม​รอบ​ริบ​ได​เงิน

กอน​หน่ึง​มา​ลงทุน​เปิด​ราน​อาหาร​เล็กๆ​ตาม​กําลัง​ทรัพย​ที่​มี​ดวย​ความ​สามารถ​ทาง​ดาน​การ​ทํากับขาว​ซึ่ง​เป็น​ทัง้

พรสวรรค​และ​พร​แสวง​ทําให​ราน​เล็กๆ​แหง​น้ี​มี​ลูกคา​ประจํามาก​พอ​สม​ควร​ ทวา​ดวย​งาน​ประจําที่​เป็น​คน​ขับ​รถ​ทําให

ไมมี​เวลา​ดูแล​ราน​ดวย​ตนเอง​ประกอบ​กับ​ปัญหา​เรื่อง​สุข​ภาพ​ ซึ่ง​แมวา​จะ​ขาย​ดี​มาก​ แต​ก็​เหน่ือย​มาก​เพราะ​ตี​ 4

ตอง​ตื่น​แลว​ เพื่อ​เตรียม​ของ​ให​ลูก​น อง​ขาย​ขาย​ดี​ แต​เงิน​ไม​คอย​เหลือ​เพราะ​เรา​ไม​ได​ควบคุม​การ​ขาย​เอง​ เรา​เต​รี

ยม​ ลูก​น อง​ขาย​ ชวง​เที่ยง​และ​เสาร​-อ​าทิต​ยเทานัน้​ที่​เรา​จะ​มา​ชวย​ขาย​ได​ ทําได​ประ​มา​ณ 1 ปี​ก็​เลิก

จุด​เริ่ม​ตน​ของ​เฉากวย​ชา​กัง​ราว

            วนั​หน่ึง​ลกูชาย​ของ​คณุ​เสรมิ​วฒุิ​ ที่​เพิง่​จบ​การ​ศกึษา​ก็​มาบ​อก​กบั​ผู​เป็น​พอ​วา​จะ​ไป​ทาํงาน​กบั​เพื่อน​คน​หน่ึง​ซึ่ง

ดําเนิน​ธุรกิจ​ทําเฉากวย​  ดวย​ความ​ที่​เห็น​วา​เป็น​เรื่อง​ดี​ คุณ​เสริม​วุฒิ​ จึง​แนะนําให​ลูก​ทดลอง​ดู​ และ​อยา​ไป​เลือก​งา

น ​ทุก​งาน​ลวน​เป็น​อาชีพ​ถา​สามารถ​เขาใจ​งาน​ได​อยาง​ถอง​แท​ ก็​จะ​สามารถ​นํามาส​ราง​ธุรกิจ​เอง​ได​ใน​อนาค​ต

            จน​เวลา​ผาน​ไป​สอง​เดือน​พอ​ลูก​ครอบครัว​สุวรรณ​โรจน​จึง​ไป​ซื้อ​เฉากวย​มา​ลอง​ทํากัน​ดู​ ผล​ปรากฏ​วา​ก็

สามารถ​ทําขาย​ได​แต​รสชาติ​ไม​แตก​ตาง​กับ​ทอง​ตลาด​มาก​นัก​ กระทัง่​วัน​หน่ึง​ เสริม​วุฒิ​ได​รับ​การ​แนะนําจาก​เพื่อน

รุน​พี่​ให​อาน​บทความ​เกี่ยว​กับ​เรื่อง​เฉากวย​ใน​วารสาร​ชมรม​เทคโนโลยี​ ทาง​อาหาร​และ​ชีว​ภาพ​ คณะ​วิทยา​ศาสตร​

จุฬาลงกรณ​มหา​วิทยา​ลัย​ ทําให​เขา​เริ่ม​มอง​เห็น​อะไร​บาง​อยาง​ ดวย​ความ​รู​จาก​บทความ​ผสาน​กับ​ประสบการณ​ที่

ได​รับ​การ​ถายทอด​จาก​ลูกชาย​ทําให​เขา​ลอง​มา​ทําเฉากวย​ดวย​สูตร​ที่​แตก​ตาง​จาก​ของ​เดิม

            "จาก​นัน้​ผม​จึง​นําเฉากวย​ชื่อ​ดัง​จาก​ที่​อื่นๆ​มา​ใส​ถวย​โดย​ไม​บอก​ใคร​และ​ให​คน​รูจัก​ลอง​มา​กิน​เพื่อ​เปรียบ

เทียบ​รสชาติ​โดย​ไม​บอก​วา​ทัง้​สอง​ถวย​น้ี​มา​จาก​ไห​น ​ทุก​คน​ที่​ได​ชิม​ก็​จะ​บอก​วา​เฉากวย​ถวย​ที่​ผม​ทํานัน้​รสชาติ​ดี

กวา​ ทําให​เรา​มัน่ใจ​ที่​จะ​นําเฉากวย​สูตร​ใหม​ออก​วาง​ตลาด​"

            อยางไร​ก็ตาม​แมวา​จะ​สามารถ​ผลิต​เฉากวย​สูตร​ของ​ตัว​เอง​ออก​มา​ได​ แต​คุณ​เสริม​วุฒิ​ก็​ยัง​คง​ทํางาน

Th
e O

ffice
 O

f A
ca

de
mic 

Res
ou

rce
 In

for
mat

ion
 And

 Te
ch

no
log

y



ฐาน​ขอมูล​ทอง​ถิ่น​ จังหวัด​กําแพง​เพ​ชร​-ตาก
สํานัก​วิทย​บริการ​และ​เทคโนโลยี​สาร​สน​เทศ​ มหาวิทยาลัย​ราชภัฏ​กําแพง​เพ​ชร

วัน​ที่​ : 2026-07-16 03:58:15 หน า​ 4

ประจําและ​ดวย​หน าที่​ทําให​วัน​หน่ึง​ตอง​ขับ​รถยนต​ไป​งาน​ศิลป​หัตถกรรม​ภาค​เหนือ​ ที่​จังหวัด​ลําพู​น ​จึง​ขอ​อนุญาต

ผู​อํานวย​กา​รก​ศน.​กําแพง​เพ​ชร​ ที่​จะ​นําสินคา​ของ​ตนเอง​ไป​วาง​จําหนาย​ใน​งาน​ซึ่ง​ทาง​ผอ.​ก็​ยินดี​สนับสนุน​ขอ​เพียง

ไม​บกพรอง​ตอ​หน า​ที่

            ซึ่ง​ใน​งาน​น้ี​ถอื​เป็นการ​เปิด​ตวั​ผลติภณัฑ​ของ​คณุ​เสรมิ​วฒุิ​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ และ​ได​รบั​ผล​ตอบ​ลพัธ​ที่​ดี​ ซึ่ง

คุณ​เสริม​วุฒิ​ ได​ให​เหตุผล​วา​ "เรา​ไม​ได​ขาย​เฉากวย​ธรรมดา​แต​ขาย​เฉากวย​สด​เพราะ​เรา​เอา​เฉากวย​ไป​เคี่ยว​ใน​งาน

ให​ทุก​คน​เห็น​ หลาย​คน​เห็น​ก็​สนใจ​วา​น่ี​หรือ​คือ​ตน​เฉากวย​ เมื่อ​ทุก​คน​มัน่ใจ​ใน​วิธี​การ​ผลิต​ผม​ก็​ตัก​ลอง​ให​ลูกคา​ลอง

ชิม​ คุณ​เชื่อ​ไหม​ลูกคา​แทบ​ทุก​คน​ติดใจ​ซื้อ​อีก​แกว​ทัน​ที​ ตอน​นัน้​เรา​ขาย​แกว​ละ​ 7 บาท​ วัน​นัน้​ก็​มี​นัก​ขาว​สถานี

วิทยุ​ลําพูน​มา​ถาย​รูป​ผม​ ซึ่ง​เรา​ก็​ไม​คิด​อะไร​ วัน​รุง​เชา​เขา​ก็​เอา​ราน​ผม​ซึ่ง​ไป​ใน​นา​มก​ศน.​กําแพงเพชร​ไป

ประชาสัมพันธ​ออก​เสียง​ทัว่​ทัง้​จังหวัด​ทําให​วัน​ที่​สอง​มี​ลูกคา​มา​มาก​ขึ้น​กวา​เดิม​"

ชื่อ​เสียง​เริ่ม​มาก​ขึน้

            ชื่อ​เสยีง​เริม่​โดง​ดงั​ก็​มี​พอคา​ที่​เพชรบรูณ​โทร​.​มา​ตดิตอ​ซื้อ​เฉากวย​ของ​เขา​ไป​ขาย​ถงึ​ 2​,000 ถงุ​ซึ่ง​ถอืวา​มาก

ใน​ขณะ​นัน้​เพราะ​ตอง​ใช​แรงงาน​ภายใน​ครอบครัว​เป็น​หลัก​ทําให​เขา​ตอง​ไป​ชวย​ลูกคา​ขาย​ใน​งาน​อุม​พระ​ดําน้ําซึ่ง

เป็น​งาน​ประจําปี​ที่​เพชรบูรณ​ที่​มี​ ซึ่ง​มี​ สม​ศักดิ ์​ เทพ​สุ​ทิน​ อดีต​ส.​ส.​สุ​โข​ทัย เป็น​ประธาน​เปิด​งาน

            "คุณ​สม​ศักดิ ์​เขา​ก็​มา​ดู​แตละ​ราน​ขาย​ของ​ พ​อม​าถึง​ผมๆ​ก็​ยื่น​เฉากวย​ใหทา​น ​รู​เลย​วา​ทาน​รับ​แบบ​เสีย​มิได

จาก​นัน้​ทาน​ก็​เดิน​ไป​ยัง​ที่​อื่นๆ​ผม​ก็​ยัง​มอง​ตาม​เลย​ แต​พอ​ทาน​ลอง​ได​ชิม​เฉากวย​แลว​คุณ​รู​หรือ​เปลา​ทาน​เดิน​กลับ

มา​ที่​ราน​ผม​ทันที​แลว​เอย​ปากชม​วา​เฉากวย​อรอย​มาก​ ทําให​ผม​กับ​ทาน​ได​มี​โอกาส​พูด​คุย​กัน​สัก​เพียง​เทา​น้ี​แหละ

เฉากวย​เรา​ขาย​ดี​เสมือน​กับ​แจก​ฟรี​เพราะ​ทัง้​ขา​ราช​การ​ ผู​ติด​ตาม​ ประชาชน​ตาง​ก็​มา​อุดหนุน​ที่​ราน​เพียง​ 3 ชัว่โมง

ก็​ขาย​หมด​ 2​,000 ถุง​"

เลือก​ทาง​เดิน​สู​การ​เป็น​เจา​ของ​ธุรกิจ

            จาก​ผล​ตอบ​ลัพธ​ที่​ดี​ทําให​คุณ​เสิ​รม​วุฒิ​ เชื่อ​วา​ได​เดิน​มา​ถูก​ทาง​แลว​และ​ธุรกิจ​น้ี​แหละ​ที่​จะ​สราง​ฐานะ​ของ

ตนเอง​ให​ดี​ขึ้น​อยาง​แน​นอ​น ​แมวา​ทุก​วัน​น้ี​เวลา​ออกงาน​ทุก​อยาง​ลวน​มา​จาก​การ​หยิบ​ยืม​ไม​เฉพาะ​แต​เงิน​ทุ​น

กระทัง่​คู​ลเลอ​รน้ํา หมอ​ อุปกรณ​ตางๆ​ลวน​แต​อาศัย​เครดิต​ที่​ตนเอง​เป็น​คน​ดี​นา​เชื่อ​ถือ​ จึง​คิด​ที่​จะ​จริงจัง​ใน​การ

ทําธุรกิจ​ เพราะ​ไม​อยาก​ให​เสีย​ทัง้​สอง​งา​น ​ซึ่ง​ขณะ​นัน้​ราย​ได​จาก​การ​ขาย​เฉากวย​เดือน​นึง​รวม​กัน​แลว​มากกวา​ราย

ได​จาก​การ​รับ​ราช​การ​ จน​กระทัง่​ปลาย​ปี​ 2​544 เขา​ก็​มา​ถึง​จุด​ที่​ตอง​เลือก​วา​จะ​รับ​ราช​การ​ หรือ​จะ​ทําเฉากวย​ขาย

สุดทาย​เขา​ก็​ตัดสิน​ใจ​ลา​ออก​จาก​ราช​การ​ เพื่อ​มา​ทําธุรกิจ​ “เฉากวย​ชา​กัง​ราว​” ของ​ตนเอง​อยาง​เต็ม​เขา​เริ่ม​ตน

ชีวิต​ใหม​ใน​ฐานะ​นาย​ของ​ตนเอง​ดวย​การ​เข็น​เฉากวย​ขาย​ใน​ตลาด​ แต​เมื่อ​เห็น​วาย​อด​ขาย​ก็​ยัง​ไม​สูง​มาก​สวน​หน่ึง

เพราะ​คู​แขง​ก็​เยอะ​ จึง​หา​ตลาด​ใหม​พรอม​ปรับ​กลยุทธ​การนําเสนอ​ที่​แตก​ตาง​จาก​ราย​อื่นๆ

            "ผม​เป็น​ขาราชการ​มา​กอน​ยอม​รจูกั​หนวย​งาน​ราชการ​มาก​ตรง​น้ี​เป็น​จดุ​แขง็​ของ​เรา​ ผม​ก็​มา​นัง่​วเิคราะห​วา
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จะ​ทําอยางไร​ตอ​ไป​ก็​มา​ได​คําตอบ​วา​เรา​ก็​นําตรง​น้ี​มา​เป็น​ฐาน​ขอมูล​ใน​การ​เขาหา​ลูกคา​โดย​ผม​เลือก​วัน​ไป​ประ​มา​ณ

3-4 วัน​กอน​สิน้​เดือน​ เมื่อ​ไป​หา​ลูกคา​เรา​ก็​นําเสนอ​สินคา​ให​กับ​เขา​โดย​เสนอ​ครัง้​ละ​แพ็ก​ (หน่ึง​แพ็ก​จะ​มี​10 ถุง​ รา

คา​ 50 บาท​)จาก​นัน้​ก็​บอก​เขา​วา​เรา​จะ​มา​เก็บ​เงิน​ชวง​สิน้​เดือน​ สวน​ใหญ​ก็​ยินดี​ชวย​ซื้อ​ จน​สิน้​เดือน​เรา​ก็​มา​เก็บ​เงิน

ลูกคา​ใน​หนวย​งาน​ราช​การ​ ซึ่ง​สวน​ใหญ​ก็​จะ​มี​การ​สัง่​ซํ้าพรอม​จาย​เงินสด​เน่ืองจาก​ทุก​คน​ที่​ได​ชิม​แลว​ก็​ติดใจ​ใน​รส

ชา​ติ​ แต​ไม​สะดวก​ใน​การ​เขา​มา​ซื้อ​ใน​ตลาด​จึง​รอ​ให​เรา​เขา​มา​สง​จะ​ดี​กวา​"

            เมื่อ​มี​ฐาน​ลกูคา​มาก​ขึ้น​เขา​จงึ​สราง​ชื่อ​ให​เฉากวย​สตูร​ใหม​วา​ "เฉากวย​ชา​กงั​ราว​" ถา​เสรมิ​วฒุิ​พอใจ​กบั​ยอด

ขาย​ใน​ตลาด​หรือ​ใน​หนวย​งาน​ราชการ​แบรนด​ชา​กัง​ราว​ก็​คงจะ​ไม​โดง​ดัง​จนถึง​ทุก​วัน​น้ี

 บท​ทดสอบ​เจา​ของ​ธุรกิจ

            คณุ​เสรมิ​วฒุิ​มี​คติ​ใน​การ​ทาํงา​น ​คอื​ ควา​มซื่อสตัย​และ​จรงิใจ​กบั​คู​คา​ทกุ​คน​ แต​บอย​ครัง้​พบ​วา​คู​คา​ที่​ทาํธรุกจิ

กับ​เขา​ปราศจาก​ความ​ซื่อ​สัตย​ ครัง้​หน่ึง​มี​พอคา​เชื้อ​สาย​เวียดนาม​มา​ติดตอ​ขาย​เฉากวย​ให​ เขา​จึง​นําตัวอยาง

เฉากวย​จาก​พอคา​คน​นัน้​มาท​ดล​อง​ทํา ซึ่ง​ได​ผล​เป็น​ที่​นา​พอ​ใจ​ จึง​สัง่​พอคา​คน​นัน้​ให​นําเฉากวย​มา​สง​ให​ 1 ตัน​ มู

ลคา​สินคา​กวา​ 100,000 บาท​ พ​อนํามา​ใช​จริง​ปรากฏ​วา​เฉากวย​ให​ยาง​ดี​มาก​ แต​ยาง​ไม​เห​นี​ยว กวน​แลว​เฉากวย

เละ​เหตุการณ​ครัง้​นัน้​ทําให​คุณ​เสริม​วุฒิ​เครียด​ไป​หลาย​วัน​ เมื่อ​สอบถาม​กลับ​ไป​ยัง​พอ​คาๆ​ บอก​วา​เฉากวย​ที่​สง​มา

ให​เป็น​คนละ​เกรด​กับ​ที่​สง​ไป​ให​ทดลอง​ใน​ครัง้​แรก​ คุณ​เสริม​วุฒิ​จึง​ให​พอคา​สง​ของ​มา​ให​ใหม​ โดย​เอา​เกรด​เดียว​กับ

ที่​นํามา​ให​ทดลอง​ พ​อพอคา​นําของ​มา​สง​เสร็จ​เรียบ​รอย​ คุณ​เสริม​วุฒิ​ก็​ให​พอคา​ยก​ของ​เดิม​กลับ​ไป​ โดย​จาย​เงิน

สวน​ตาง​เพิ่ม​ให​อีก​นิด​หนอย​ เขา​บอก​วาที่​ตอง​ทําอยาง​น้ี​ดี​กวา​ตอง​มา​แบก​ภาระ​คา​ใช​จาย​กับ​ของ​ที่​ซื้อ​มา​แลว​ใช​ไม

ได​ หลัง​จาก​นัน้​เขา​ก็​ไม​สัง่​เฉากวย​กับ​พอคา​ราย​น้ี​อีก​เลย​ เพราะ​ถือวา​ไมมี​ความ​ซื่อสัตย​ใน​การ​ทําธุรกิจ​รวม​กั ซึ่ง​

คุณ​ภาพ​…คือ​หัวใจ​ของ​การ​ผลิต​ การ​ผลิต​เฉากวย​ให​มี​คุณภาพ​ดี​อยาง​สมํ่าเสมอ​นัน้​ กระบวนการ​ผลิต​ตอง​เริ่ม​จาก

การ​คัด​เลือก​ตน​พันธุ​เฉากวย​คุณ​ภาพ​ นํามา​เคี่ยว​เอา​ยาง​ ถา​นําตน​เฉากวย​ที่​มี​คุณภาพ​ไม​ดี​มา​ใช​ใน​การ​ผลิต​

นอกจาก​จะ​ได​ยาง​เฉากวย​ที่​ไม​ดี​แลว​ กระบวนการ​ผลิต​เฉากวย​ใน​ครัง้​นัน้​ก็​จะ​เสีย​เวลา​โดย​เปลา​ประโยชน​อีก​ดวย​ 

การ​ตลาด​เริ่ม​ตน​ : เครือ​ขาย​ที่​แข็ง​แรง

            คุณ​เสริม​วุฒิ​สราง​รถ​เข็น​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ขึ้น​มา​พรอม​กับ​ความ​ตัง้ใจ​ที่​จะ​แสวงหา​ตัวแทน​ขาย​ใน​ 17

จังหวัด​ภาค​เหนือ​ตอน​บน​และ​ตอน​ลาง​โดย​การ​เข็น​ขาย​ไป​ใน​ทุก​ๆจังหวัด​ยกเวน​แมฮองสอน​นับ​ระยะ​ทางใน​การ

เดิน​ทาง​แลวไป​กวา​ 1 พัน​กิโลเมตร​โดย​ใช​ระยะ​เวลา​ใน​การ​เดิน​ทาง​หลาย​เดือน​เพื่อ​ที่​จะ​ได​เห็น​พฤติกรรม​ผู​บริโภค

อยาง​ถองแท​ใน​แตละ​จัง​หวัด

            ที่​สาํคญั​ยงั​เป็นการ​เปิด​ตวั​เฉากวย​ชา​กงั​ราว​ให​เป็น​ที่​รจูกั​กนั​ใน​ภาค​เหนือ​โดย​เขา​จะ​เขาไป​ขาย​ใน​เขต​ชมุชน

แตละ​จังหวัด​เพื่อ​หา​ตัวแทน​ขาย​ซึ่ง​กลยุทธ​ดัง​กลาว​ประสบ​ความ​สําเร็จ​เป็น​อยาง​ดี​ใน​แตละ​จัง​หวัด​ นอกจาก​กําไร​ที่

ตัวแทน​เหลา​น้ี​จะ​ได​รับ​แลว​โดย​วาง​เป า​หมาย​ยอด​ขาย​เดือน​ละ​3 แสน​บาท​เขา​จะ​ได​ทอง​หนัก​ 1 บาท​เป็น​รางวัล
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ทําให​ทุก​คน​ตาง​มี​กําลัง​ใจ​ที่​จะ​สราง​ยอด​ขาย​ให​สูง​มาก​ขึ้น

            "ผม​จะ​มี​การ​ประชมุ​กบั​เครอื​ขาย​ของ​เรา​อยาง​ตอ​เน่ือง​และ​พยายาม​ถายทอด​ความ​รู​ทางการ​ตลาด​และ​การ

ขาย​ที่​มี​ประสิทธิภาพ​ให​กับ​เขา​ซึ่ง​กลยุทธ​เหลา​น้ี​ผม​ได​พิสูจน​ดวย​ตนเอง​แลว​วา​สามารถ​ใชได​จริง​ เชน​ ไป​เชา​พื้นที่

ใน​ราน​อาหาร​นําเฉากวย​ไป​วาง​จําหนาย​ใน​ราน​อาหาร​ชวง​แรก​ลูกคา​ไมรู​จัก​เรา​ก็​ตอง​ให​เขา​ชิม​ฟรี​กอ​น ​สมมติ​ลูกคา

มา​นัง่​ 2​ คน​ เรา​ก็​ตอง​นําเฉากวย​ใส​ถวย​ไป​ให​เขา​ลอง​ชิม​ฟรี​เชื่อ​วา​ทุก​คน​ก็​ตอง​ชิม​เพราะ​กําลัง​หิว​ และ​สวน​ใหญ​ก็

จะ​ติดใจ​พอ​กิน​ขาว​เสร็จ​ก็​สัง่​เฉากวย​เรา​มา​เป็น​ของ​หวา​น ​เทคนิค​เหลา​น้ี​ที่​ผม​ใช​สอน​เครือ​ขาย​ของ​เรา​"

            เมื่อ​ประสบ​ความ​สาํเรจ็​ใน​ภาค​เหนือ​ เขา​ก็​เริม่​ทาํตลาด​ใน​ภาค​อสีาน​แต​ใน​ขณะ​นัน้​ชื่อ​เสยีง​ของ​เฉากวย​ชา

กัง​ราว​ก็​โดง​ดัง​เป็น​ที่​รูจัก​โดย​ผาน​หลาย​ๆสื่อ​ที่​ได​มี​โอกาส​มา​ชิม​รสชาติ​แสน​อรอย​ของ​เฉากวย​ที่​น่ี​การ​ทําตลาด​ใน

อีสาน​จึง​ไม​เป็น​เรื่อง​ยาก​เชน​เดียว​กับ​การ​ทําตลาด​ใน​ภาค​กลาง​ 

สราง​แบรนด​ผาน​รส​ชา​ติ

            สาํหรบั​เคลด็​ลบั​ใน​สราง​แบรนด​ของ​เฉากวย​ชา​กงั​ราว​ เสรมิ​วฒุิ​ กลาว​ไว​วา​ "การ​ตลาด​ของ​ผม​ยดึ​หลกั​ที่​วา

ผม​จะ​ไป​ใน​ที่​ที่​ไมมี​ใคร​ดัง​ และ​จะ​เดน​ใน​ที่​ไมมี​ใคร​เดน​" ดวย​เหตุ​น้ี​การ​ตลาด​ของ​เสริม​วุฒิ​ก็​คือ​การ​เขาไป​วาง

สินคา​ใน​จุด​เล็ก​ที่​ทุก​คน​เขาไป​แลว​เห็น​สิน​คา​ จาก​นัน้​เขา​จะ​เป็น​ผู​แนะนําสินคา​ดวย​ตนเอง​ให​ลูกคา​ได​รูจัก​โดย​มุง

เนน​เทคนิค​การนําเสนอ​เชน​การ​เคี่ยว​ยาง​เฉากวย​โชว​ใน​งาน​แฟร​ตางๆ​ หรือ​ การนําตน​เฉากวย​มา​ให​ลูกคา​ได​เห็น

เพื่อ​ตอกยํ้าความ​เป็น​มือ​อาชีพ​ใน​ดาน​น้ี

            "ผม​ให​ความ​สําคัญ​กับ​การ​ตลาด​และ​เรื่อง​ของ​แบรนด​ก็​จะ​ตาม​มา​เพราะ​ถา​เรา​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ทางการ

ตลาด​ชื่อ​เสียง​ของ​แบรนด​ยอม​ได​รับ​การ​ยอมรับ​ไป​ดวย​ เฉากวย​ชา​กัง​ราว​เริ่ม​ตน​จาก​วัตถุดิบ​ที่​มี​คุณ​ภาพ​ สินคา​ที่​มี

เอกลักษณ​และ​แตก​ตาง​กับ​คู​แขง​อยาง​ที่​ลูกคา​ทุก​คน​รูสึก​ได​ ถา​เขา​เคย​ชิม​ของ​เรา​จะ​รู​เลย​วา​น่ี​คือ​เฉากวย​ชา​กัง​ราว

และ​ถา​ตองการ​เฉากวย​รสชาติ​เชน​น้ี​ก็​มี​แบรนด​เดียว​คือ​ของ​เรา​เทา​นัน้​"

            สําหรับ​การ​สราง​แบรนด​ใน​สายตา​ของ​เสริม​วุฒิ​ก็​คือ​เรื่อง​ของ​ชื่อ​เสียง​ ถา​รักษา​ชื่อ​เสียง​ให​ดี​ก็​จะ​สามารถ

ครอง​ใจ​ลูกคา​ได​ ฉะนัน้​สิ่ง​สําคัญ​ใน​การ​รักษา​ยอด​ขาย​และ​สราง​ Brand Royalty ของ​เสริม​วุฒิ​ก็​คือ​การ​ทําทุก​อยาง

ให​มี​คุณภาพ​นับ​ตัง้แต​เรื่อง​วัตถุ​ดิบ​ การ​ผลิต​ และ​การ​ตลาด​เพื่อ​สราง​การ​ยอมรับ​จาก​ลูกคา​ทุก​คน​ทัง้​ใน​เรื่อง​รสชาติ

และ​คุณภาพ​ของ​สิน​คา​ 

การ​สง​ตอ​ความ​สําเร็จ

            ปัจจุบัน​คุณ​เสริม​วุฒิ​หัน​มา​ลุย​งาน​ดาน​การ​ขยาย​ตลาด​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​อยาง​เต็ม​ที่​ และ​ได​มอบ​หมาย​ให

ลูกสาว​คน​เดีย​ว-​คุณ​สุว​นิตย​ สุวรรณ​โรจน​ เป็น​ผู​ดูแล​การ​ผลิต​แทน​ ปัจจุบัน​โรงงาน​ผลิต​เฉากวย​สามารถ​ผลิต

เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ได​ถึง​ 3,000-4,000 ถุง​ ภายใน​เวลา​ชัว่โมง​เศษๆ​ และ​เฉากวย​แตละ​ถุง​ก็​จะ​มี​คุณภาพ​ดี​เทา​กัน

ทุก​ถุง​ดวย​สราง​เครือ​ขาย​ ขยาย​ธุรกิจ​คุณ​เสริม​วุฒิ​กระจาย​สินคา​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ไป​ทัว่​ประเทศ​ดวย​การ​สราง​เครือ
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วัน​ที่​ : 2026-07-16 03:58:15 หน า​ 7

ขาย​ธุรกิจ​ โดย​ตัง้​ศูนย​กระจาย​สินคา​ที่​สถานี​ขนสง​หมอ​ชิต​ เพื่อ​บริหาร​จัดการ​สง​เฉากวย​ให​กับ​เครือ​ขาย​ที่​สัง่​สินคา

เขา​มา​เฉากวย​ที่​คุณ​เสริม​วุฒิ​ผลิต​มี​รูป​แบบ​เดียว​ คือ​เฉากวย​ใน​น้ําเชื่อม​พรอม​บริโภค​ สินคา​มีอายุ​การ​เก็บ​รักษา​อยู

ใน​ตู​เย็น​ได​นา​น ​7 วัน​ โดย​เขา​จะ​ผลิต​ใหม​สด​ทุก​วัน​ ผลิต​เสร็จ​ก็​จะ​สง​เขา​กรุง​เทพ​ฯ ไม​วา​เครือ​ขาย​ธุรกิจ​จะ​อยู​ที่

จังหวัด​ไห​น ​คน​ของ​เขา​ก็​สามารถ​จัด​สง​ให​ได​ทุก​วัน​“คน​ที่​จะ​มา​เป็น​เครือ​ขาย​ธุรกิจ​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ ขอ​ให​มา​แต

ตัว​กับ​หัว​ใจ​ เรา​จัด​สง​ให​ทุก​อยาง​ แต​ขอ​ให​คิด​ดี​ ทําดี​ตอ​กัน​…ใน​ 1 จังหวัด​จะ​มี​เครือ​ขาย​1 ราย​ เรา​จะ​ไม​สง​สเปะ​สะ

ปะ​แต​เรา​จะ​ดู​ความ​สามารถ​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ​ของ​เครือ​ขาย​ดวย​ ถา​ไม​ไหว​ก็​อาจ​ตอง​เพิ่ม​ลูก​ขาย​”ที่​บอก​อยาง​น้ี

เพราะ​มี​เครือ​ขาย​บาง​คน​รับ​สินคา​ไป​ขาย​แลว​ ไม​ยอม​สง​เงิน​คา​สินคา​กลับ​มา​ให​เขา​ เขา​จึง​ตัง้​เงื่อนไข​การ​สัง่​สินคา

วา​ ให​ชําระ​เงินสด​คา​สินคา​เขา​มา​กอน​จึง​จะ​สง​สินคา​ให​ ขณะ​ที่​เครือ​ขาย​บาง​ราย​ก็​ผลิต​เฉากวย​เลียน​แบบ​เฉากวย

ชา​กัง​ราว​ขาย​เอง​แทนที่​จะ​สัง่​จาก​เขา​ กรณี​น้ี​หาก​เขา​รู​ก็​จะ​เตือน​ให​เลิก​การก​ระ​ทําที่​ไม​ดี​นัน้​เสีย​ กอน​ที่​เขา​จะ

ดําเนิน​การ​ตาม​กฎหมาย​สราง​ระบบ​การ​ทํางาน​เพื่อ​ประสิทธิภาพ​สูงสุด​เมื่อ​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​เริ่ม​ได​รับ​ความ​นิยม

จาก​ผู​บริโภค​ ทําให​การ​ผลิต​ไมทัน​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ คุณ​เสริม​วุฒิ​จึง​จาง​ชาว​บาน​ใน​พื้นที่​มา​ชวย​ทําการ

ผลิต​ แต​แรงงาน​ชาว​บาน​ซึ่ง​รับ​คา​จาง​เป็น​เงิน​เดือน​ก็​มัก​ติด​ปัญหา​เรื่อง​การ​ขาด​งา​น ​โดย​เฉพาะ​ใน​ชวง​เทศกาล​ซึ่ง

เป็น​ชวง​ที่​เฉากวย​นา​จะ​ขาย​ดี​ แต​กําลัง​การ​ผลิต​ไม​มี​ เพราะ​คน​งาน​ลากลับ​บาน​เขา​แก​ปัญหา​โดย​จาย​คา​จาง​เป็น

เปอรเซ็นต​ตาม​สัดสวน​การ​ทํางา​น ​ไมใช​ทําบาง​ไม​ทําบาง​พอ​สิน้​เดือน​คน​งาน​ก็​รอ​รับ​เงิน​เดือน​ คุณ​เสริม​วุฒิ​บอก​วา

พอ​ปรับ​เปลี่ยน​มา​ใช​วิธี​น้ี​ทําให​คน​งาน​มี​ความ​ขยัน​และ​มี​ความ​ตัง้ใจ​ใน​การ​ทํางาน​มาก​ขึ้น​ อยาง​การก​รอก​เฉากวย

บรรจุ​ถุง​ เขา​ให​คา​จาง​คน​งาน​รอย​ละ​ 12 ซึ่ง​บาง​คน​มี​ราย​ได​เดือน​นึง​เกือบ​ 2​0,000 บาท​ เรียก​วา​ทํามาก​ได​มาก​

ทําน อย​ได​น อย​ แถม​ให​ทํางาน​ใน​หอง​แอร​ดวย​ คน​งาน​บาง​คน​ก็​มา​รอ​ทํางาน​ตัง้แต​ตี​ 4 เลย​ก็​มี​ปัจจัย​ความ​สําเร็จ

คิด​รูป​แบบ​การ​ทําตลาด​เพื่อ​สราง​ความ​สนใจ​คุณ​เสริม​วุฒิ​บอก​วา​เฉากวย​เป็น​เพียง​ของ​หวาน​ธรรมดา​ชนิด​หน่ึง​ ซึ่ง

จาก​การ​ประเมิน​เขา​คิด​วา​คน​ไทย​รูจัก​เฉากวย​ แต​หลาย​คน​ยัง​ไมรู​วา​เฉากวย​หน าตา​เป็น​อยาง​ไร​ ดัง​นัน้​การ

ทําตลาด​จึง​ตองหา​รูป​แบบ​ที่​แปลก​ใหม​ เพื่อ​สราง​จุด​สนใจ​ให​กับ​ผู​บริโภค​ใน​การ​ไป​ออก​บูธ​ตาม​งาน​ตางๆ​ เขา​จะ​ใช

เฉากวย​เป็น​สื่อ​ โดย​นําตน​เฉากวย​ไป​ตกแตง​ที่​บูธ​ และ​นําเฉากวย​ไป​เคี่ยว​ใน​งา​น ​เพื่อ​ให​ผู​บริโภค​รูจัก​หน าตา​ของ

ตน​เฉากวย​และ​เป็น​สื่อ​ใน​การ​แนะนําผลิตภัณฑ​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ดวย​ คุณ​เสริม​วุฒิ​บอก​วา​วิธี​น้ี​ละ​…งาน​ไหน​งาน​นัน้

ตัด​เฉากวย​ขาย​แทบ​ไมทัน​นอกจาก​น้ี​การ​ทําตลาด​ตองใจ​กลา​ หน า​ดาน​ ใน​การ​ขาย​ของ​ดวย​ คุณ​เสริม​วุฒิ​เคย

นําเฉากวย​ไป​เดิน​แจก​ใน​ตลาด​ให​ชิม​ฟรี​ บาง​ราน​ก็​รับ​ บาง​ราน​ก็​ไม​รับ​ ใคร​ผาน​มา​เขา​แจก​ให​ชิม​หมด​ พ​อวัน​ตอ​มา

ก็​ให​คน​งาน​เอา​เฉากวย​ใส​รถ​เข็น​ขาย​ตาม​เสน​ทาง​ที่​แจก​ให​ชิม​ฟรี​ ผาน​ไป​ทาง​ไหน​ก็​ให​คน​งาน​รอง​ถาม​ผูคน​ใน​ยาน

นัน้​วา​…รับ​เฉากวย​มัย้​…ปรากฏ​วา​วัน​นัน้​เขา​ขาย​เฉากวย​ได​หมด​เลย​ ลุย​ตลาด​ดวย​ตัว​เอง​ เพื่อ​ฟัง​เสียง​ติ​ชม​แม​คุณ

เสริม​วุฒิ​จะ​ขยาย​ตลาด​เฉากวย​ชา​กัง​ราว​ดวย​การ​สราง​เครือ​ขาย​ธุรกิจ​ไป​ทัว่​ประ​เทศ​ แต​หาก​ที่ไหน​มี​งาน​ประจําปี​

หรือ​งาน​เทศกาล​ตางๆ​ แลว​เครือ​ขาย​ตองการ​ให​เขา​ไป​ชวย​ เขา​ก็​ยินดี​เขาไป​ชวย​เครือ​ขาย​นัน้​ทําตลาด​“กา​รอ​อก

ตลาด​เอง​ทําให​เรา​ทราบ​เสียง​ติ​ชม​ของ​ผู​บริโภค​ ตลอด​จน​ปัญหา​อุปสรรค​ใน​สวน​ตางๆ​ทุก​จังหวัด​ใน​ภาค​เหนือ​ที่​มี
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งาน​ผม​ไป​เข็น​เฉากวย​ขาย​มา​แลว​ งาน​เหลา​น้ี​เรา​ตอง​ไป​ติดตอ​ผู​จัด​งาน​เพื่อ​หา​วิธี​เขาไป​ใน​งาน​ให​ได

ภาพ​โดย​ : https://www.sentangsedtee.com/news_detail.php?rich_id=3349&section=1
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